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Barcelona Digital és un centre tecnologic que impulsa 'R+D en el sector de les
Tecnologies de la Informacié i la Comunicacié (TIC), afavorint noves aplicacions
d’aquestes tecnologies en diversos sectors com salut, mobilitat i seguretat, i amb
particular interés en el foment de la transferencia de tecnologia.

El centre participa en projectes d’R+D+i col-laboratius multidisciplinaris, conjuntament
amb altres centres tecnologics, empreses, universitats i centres de recerca nacionals i
internacionals i té voluntat d’oferir serveis de recerca i innovacié a les empreses TIC o
usuaries de les mateixes.

Per tal de desenvolupar el seu Pla Comercial, Barcelona Digital cerca 3 Gestors de
Negoci encarregats de potenciar la cartera de clients i projectes en cada una de les
Arees R+D d’interés del Centre (Salut, Mobilitat i Seguretat). Si hi estas interessat,
envia el teu curriculum a: rrhh@bdigital.org indicant la referéncia corresponent:

e GES. NEG Salut

e GES. NEG Mobilitat
e GES. NEG Seguretat

Perfil requerit candidat

El Gestor de Negoci haura de tenir una capacitat tecnica suficient per entendre les linies
de recerca i els projectes que es duen a terme al Centre, la capacitat de visualitzar les
seves aplicacions a mercat i la capacitat de traslladar-ho a les empreses en el marc de la
seva acci6 comercial. A tal efecte es considera imprescindible un minim de tres anys
d’experiéncia en entorns empresarials o industrials, efectuant desenvolupament de
producte i/o desenvolupament de tecnologia.

Haura de tenir la capacitat d’interlocucié a nivell de les direccions tecnica, d’'R+D i/o
Innovacié de les empreses i entitats objectiu, i capacitat de comunicar i fer exposicions
orals de qualitat.

Haura de tenir la capacitat de preparar i redactar propostes per concursos competitius i
ofertes privades, en un entorn col-laboratiu amb els responsables técnics i administratius
de Barcelona Digital, garantint-ne la qualitat técnica i economica. A tal efecte es valorara
haver participat en I'elaboracié de propostes a convocatories d’R+D publiques o
licitacions nacionals i internacionals.

Haura de tenir capacitat de negociacio, gestié autonoma del seu temps i capacitat de
treball en equip en un entorn tecnologic altament especialitzat.

- Responsabilitats

En el desenvolupament de les seves funcions el Gestor de Negoci dependra del Cap de
Desenvolupament de Negoci i treballara estretament amb el Cap d’Area R+D assignat i el
seu equip tecnic. El Gestor de Negoci es responsabilitzara de:

o Executar el Pla Comercial per a I'Area assignada, assolint els objectius
marcats a nivell de captacié de nous clients, presentacio dofertes i
xifres de negoci.

o Manteniment de la cartera de clients i productes a I'area assignada.
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- Formacio

- Experiéncia

- Capacitats
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Garantir la qualitat tecnica i econdomica de les propostes/ofertes
realitzades.

Contribuir a la continua actualitzacié del Pla Comercial i Pla Estratégic
del centre en aquelles arees tecnologiques de la seva competéncia.

Enginyeria Superior en Telecomunicacions, Telematica, Electronica,
Informatica o Llicenciatura.
Es valorara formacié en Gestio Comercial, Negociacidé, MBA o similar.

Al menys tres anys d’experiéncia de desenvolupament tecnologic o de
producte en el sector TIC en un entorn industrial.

Elaboracié de propostes i ofertes funcionals, técniques i economiques.
Segmentacid, prospeccio i obertura de nous mercats en el sector de les
TIC o d’usuaris TIC.

Identificacié i desenvolupament d’oportunitats de negoci.

Negociaci6 a alt nivells i concreci6 d’oportunitats de negoci.

Habilitats de relaci6 i comunicacio oral i escrita
Orientacié al client

Orientacié a resultats

Autogestié i autoorganitzacié

Treball en equip

Capacitat analitica

Capacitat de treball en entorns internacionals en anglés
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