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Importància i problemàtica actual de les PIMES a Espanya

Representen més 
del 99% del teixit 

empresarial

En 10 anys el número de En 10 anys el número de 
PIMES ha crescut un 

40%

En total existeixen 
prop de 3,4 milions de 

PIMES
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Els emprenedors i les PIMES a Espanya tenen dificultats per 
trobar vies de finançament que els permetin aconseguir els seus 

plans de negoci

PIMES

Font: “Retrato de las PYMES 2009”, Subdirección General de Fomento Empresarial – Secretaría General de 
Industria



A països com Anglaterra, la creació d’un mercat alternatiu borsari (AIM) ha 
revolucionat la forma en que les PIMES aconsegueixen finançament…

Raons per cotitzar a l’AIM Perfil d’empreses a l’AIM

MineriaAltres

Atracció 
capital

Compra 
companyies

Imatge 
companyia

Motivació 
treballadors

Imatge 
clients

17,1%

9,9%

9,4%

9,2%

8,5%
7,2%

6,8%
6,6%

25,3%

Assegurances
Immobiliari

Inversió

IT

Utilities

MineriaAltres

Alimentació

Financers
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•A l’AIM cotitzen més de 1.400 empreses de múltiples sectors
•Cas similar a França: Alternext (creat el 2005). Cotitzen més de 100 empreses 
(industrials, tecnològiques i de serveis)

capital companyies companyia treballadors clients Immobiliari



… a Espanya el MAB neix amb la vocació d’ajudar les PIMES en expansió:

• Sistema Organitzat de Negociació (SON), autoritzat
pel Govern i regulat per la Llei del Mercat de Valors

Què és el 
• Supervisió: CNMV

• Focus: empreses de reduïda capitalització amb una
Què és el 

MAB

• Liquiditat
• Valoració • Marca prestigi

• Focus: empreses de reduïda capitalització amb una
regulació a mida i costos i processos adaptats

• Assessors registrats: valoren si la companyia és
idònia per a cotitzar
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Beneficis 
derivats de 
la cotització

• Valoració
• Palanquejament i visibilitat
• Transparència
• Inversors institucionals i 

minoristes

• Marca prestigi
• Recursos propis
• Bon govern corporatiu
• Supervisió i protecció



El MAB ja és una realitat

Sortida 15/07/2009 Sortida 01/12/2009 Sortida 12/03/2010

Oci digital
Fabricació i comercialització 

joguines
Telecomunicacions
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… i una quarta i cinquena, Medcomtech (Técnic-Sanitari) i AB-Biotics (Biotech) a 
punt sortir a cotitzar



Fases del procés de sortida

2) Com es transforma 
la companyia?

1) Té sentit 
cotitzar al MAB?

3) Què necessita per 
fer el salt al MAB?

1.- Diagnòstic 
inicial 

2.- Elaboració o 
actualització del Pla 
Estratègic, estudi de 

l’Entorn i Mercat

3.- Roadshow 
preliminar

4.- Preparació, 
Organització i 
suport Due-

Diligence

5.- Adaptació

I. Decisió
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II. Sol·licitud IV. Incorporació

6.- Valoració 
final

7.- Tramitació / 
registre

8.- Publicitat 9.- Col·locació 10.- Supervisió

III. Tramitació
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Més de 250 empreses van contestar el qüestionari de més de 30 preguntes

Identificació d’estratègies 
prioritàries, oportunitats i 
desafiaments per a les 
empreses enquestades

Identificació de fonts 
de finançament 
utilitzades i 
qualificació de les 
mateixes

Companyia

3. Mercats de 
Valors

1. Reptes i 
dificultats

2. Fonts de 
finançament
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Valors

Identificació d'avantatges i 
inconvenients percebuts per 
les Empreses respecte a la 
cotització en mercats de valors 
i específicament en el MAB



Els principals reptes de les Pimes es centra en l’augment de les quotes de 
mercat en fort contrast amb les dos principals dificultats: finançament i 
contracció de la demanda

Reptes per als pròxims 2 anys

Augmentar quota de mercat 
53%

Dificultats dels pròxims 2 anys

Liquiditat i finançament

Desenvolupament de mercats 

Desenvolupament de mercats 
internacionals

Desenvolupament de nous 
productes

Augmentar quota de mercat 
dels productes i mercats 

existents

12%

19%

24%

51%

Pèrdua de quota de 
mercat

Falta de personal 
qualificat

Contracció de la 
demanda

Absència de projectes 
que mantinguin la 

rendibilitat
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Desenvolupament de mercats 
nacionals

Fusions i adquisicions

4%

9%

12%
mercat

Altres(1)

NS/NC

(1) Nota: administració del creixement, resultats de R+D, etc.



El principal problema de finançament prové dels retalls que hi ha en el 
préstec bancari, una de les principals fonts de finançament

Tipus de font de finançament habitual

Autofinançament

Fonts més problemàtiques en l’actualitat

51%Préstamos a Corto PlazoPréstecs a curt 
termini

Únicament un 12% 
busca finançament 

Ajuts públics

Préstecs  a curt 
termini

Préstecs a llarg 
termini

Socis actuals
10%

13%

17%

20%

36%

Nuevos Socios

Apoyo Público

NS/NC

Autofinanciación

Préstamos a Largo Plazo

Ajuts públics

Autofinançament

NS/NC

Préstecs a llarg 
termini

Nous socis

El finançament 
bancari ha sigut 
la font més 
afectada per la 
conjuntura 
econòmica 
actual

11

busca finançament 
en nous socis, 
inversors 
institucionals, fons 
de capital risc o 
family office

(1) Inclou Leasing, Renting, Altres, NS-NC

Altres - NS/NC (1)

Nous socis

2%

4%

5%

Otras

Socios Actuales

Leasing

Socis actuals

Leasing

Altres



La cotització en borsa s’entén principalment com una alternativa de 
finançament amb els inconvenients d’haver de complir requisits legals i posar 
en perill el control de l’empresa

Beneficis de cotitzar a borsa

Nova via de 
finançament

6,2

MIN = 1 MAX= 7

48%

Inconvenients de cotitzar a borsa

Incompliment de 
requisits legals

Professionalització de 
la gestió / eficiència

Millorar la imatge de 
marca

Millorar ratis de 
solvència

finançament

Proporcionar liquiditat 

4,1

3,7

3,8

3,7

20%

22%

26%

44%

Absència d’inversors 
interessats

Amenaça sobre el 
control

Informació a facilitar 
excessiva

Professionalització de 
la gestió
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Poder de negociació

Proporcionar liquiditat 
als accionistes

Valoració objectiva

3,7

2,7

3,6

17%

20%

20%

Complexitat de 
l’estructura accionarial

Altres

excessiva



Tot i que existeix un alt potencial d’empreses interessades en el MAB, una 
gran majoria troben necessària l’existència d’ajuts públics que les recolzi

Les empreses que 
coneixen el MAB, 
voldrien cotitzar?

Coneix el MAB? Grau d’importància dels ajuts públics

Molt 
important

37%
Poc 

important
19%

Sense 
importanci

a
8%

NS/NC
12%
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Si

Força 
important

24%

19%



Del 20% interessat en sortir al MAB destaquen el sector de les 
Telecomunicacions i IT i el Químic-Farmacèutic

Sector d’activitat
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La mostra actual és de més de 30 empreses, per això encara no és prou 
representativa per poder extreure conclusions definitives

Activitat

Fabricació d’aplicacions i 
programes informàtics

Comarca

Consultoria SI

Continguts digitals

Suport/ Manteniment 
d’aplica-

Altres serveis TI

Barcelonè
s

68%

Vallès
Occidenta

l
6%

Altres (2)

26%
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d’aplica-
cions i infraestructures 

Altres (1)

(1) Nota: Equipament de telecomunicacions, fabricant 
d’equips d’electrònica, outsourcing i integració de 
sistemes, etc.

6%

(2) Nota: Comarques amb una sola empresa



Tal i com succeeix a l’estudi global, augmentar quota de mercat és el 
principal repte i la falta de liquiditat i finançament la principal dificultat

Reptes per als pròxims 2 anys

Augmentar quota de mercat 
79%

Dificultats dels pròxims 2 anys

Liquiditat i finançament

Desenvolupament de mercats 

Desenvolupament de mercats 
nacionals

Desenvolupament de nous 
productes

Augmentar quota de mercat 
dels productes i mercats 

existents

12%

26%

29%

44%

Pèrdua de quota de 

Falta de personal 
qualificat

Contracció de la demanda

Absència de projectes que 
mantinguin la rendibilitat
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Desenvolupament de mercats 
internacionals

Fusions i Adquisicions

3%

3%

12%
Pèrdua de quota de 

mercat

Altres(1)

NS/NC

(1) Nota: Falta de imatge de marca internacional



Així com a l’estudi global, el principal problema de finançament prové dels 
retalls que hi ha en el préstec bancari: una de les principals fonts de 
finançament

Tipus de font de finançament habitual

Autofinançament

Fonts més problemàtiques en l’actualitat

35%Préstecs a curt terminiPréstecs a curt 
termini

Autofinançament

Préstecs  a curt 
termini

Préstecs a llarg 
termini

Socis actuals

6%

6%

6%

12%

15%

35%

Préstecs a llarg termini

Leasing

Ampliacions de capital a càrrec de 
nous socis, inversors 

institucionals, fons de capital …

Altres

Suport públicAjuts públics

termini

Préstecs a llarg 

Nous socis

Leasing

Altres

18

Altres - NS/NC (1)

Nous socis

32%

3%

3%

6%

Ns / Nc (2)

Rènting

AutofinançamentAutofinançament

NS/NC

Préstecs a llarg 
terminiAjuts públics

Rènting

(1) Inclou Leasing, Renting, Altres, NS-NC



La cotització a borsa com una alternativa de finançament amb l’inconvenient 
d’haver de complir requisits legals tornen a ser els principals punts forts i 
àrees de millora per les PIMES catalanes del sector TIC

Beneficis associats a cotitzar a 
borsa

Nova via de 
finançament

6,0

MIN = 1 MAX= 7

79%

Inconvenients associats a cotitzar a borsa

Incompliment de 
requisits legals

Millorar la imatge de 
marca

Millorar ratis de 
solvència

Poder de negociació

finançament

Valoració objectiva

4,5

4,3

3,6 18%

18%

24%

79%

Complexitat de 
l’estructura accionarial

Absència d’inversors 
interessats

Amenaça sobre el 
control

requisits legals
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Professionalització 
gestió / eficiència

Proporcionar liquiditat 
als accionistes

Valoració objectiva
3,5

2,8

3,2

12%

15%

15%Altres

Informació a facilitar 
excessiva

Professionalització gestió
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